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GEZUNDET!
Mit schlagkriftigen F&E-Organisationen schneller
zur Marktreife gelangen

Technologische Umbriiche, kiirzere Produktzyklen und steigender Wettbe-
werbsdruck fordern die Industrie heraus. Wer erfolgreich bleiben will, muss
kundenorientiert neue Ideenschneller in Produkte tiberfiihren und zur richti-
gen Zeit im Markt platzieren kénnen.

Es lohnt sich, zu diesem Zweck die F&E-Organisation auf Verbesserungs-
chancen zu durchleuchten und z.B. Entwicklungsprozesse neu zu gestalten.
Ansatzpunkte zum richtigen Vorgehen in der diskreten Fertigung sowie der
Prozessindustrie finden Sie in dieser Newsletter-Ausgabe.

Wirwiinschen lhnen eine informative Lektire.

Herzliche GriiRe
lhr Team von EFESO

OPERATIONS STARKEN

Verbessern Sie die operative Leistungsfahigkeit von F&E-Organisationen. Un-
ser Branchen-Paper nennt Best-Practice-Beispiele flir OPEX aus Laboren von
Life-Sciences-Unternehmen.

Mehr erfahren —

PEP-STRUKTUREN ANPASSEN

Gestalten Sie Produktentstehungsprozesse (PEP) in der Automobilindustrie
effizienter und effektiver. Realisieren Sie eine schnellere Time-to-Market
mit einem PEP, der Raum flir Tempo schafft.

Mehr erfahren —

PORTFOLIO-KOMPASS EINSETZEN

Steuern Sie lhr Produktportfolio mit Kundenndhe und Weitblick. Unsere Case
Study erlautert, wie wir mit einem Medizintechnikhersteller per agiler Co-
Creation Wachstumstreiber identifizierten und eine neue Portfoliostrategie
aufsetzten.

Mehr erfahren —

KUNDENNUTZEN PRIORISIEREN

Transformieren Sie die Produktentwicklung zu einem Treiber fiir Profitabili-
tat und Wettbewerbsfahigkeit. Wir nennen acht Kriterien, Gber die Unter-
nehmen den Kundennutzenim gesamten Lebenszyklus ihrer Produkte in den
Mittelpunkt stellen kénnen.

Mehr erfahren —

25.11.2026: Al DIGITAL PROCUREMENT DAYS

Senken Sie Beschaffungskosten mit Kl und richten Sie Ihre Einkaufsorganisa-
tion zukunftsorientiert aus. Erfolgsmethoden, digitale Tools und Best Practi-
ces erleben Sie bei unserem Event in Frankfurt.

Mehr erfahren —
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